1
2

Дніпропетровський національний університет

Факультет міжнародної економіки

Кафедра міжнародних фінансів

З В І Т
З навчальної практики

(дисципліна : «Інформатика»)

                                                                       Виконав: ст. гр.. ВЕ-05-1 

                                                                   Перевірила : Притикіна О.Л.

Дніпропетровськ

2006

План

Вступ

1. ІНСТИТУЦІЙНО-ПРАВОВІ ОСНОВИ ЕКОНОМІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА

1.1. Основні етапи співробітництва України з ЄС

1.2. Пріоритети, принципи та основи економічного співробітництва Украї​ни з ЄС

2. РОЗВИТОК ОСНОВНИХ ФОРМ ЕКОНОМІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА МІЖ УКРАЇНОЮ І ЄС

2.1. Провідні форми економічного співробітництва України та ЄС

2.2. Структура торгівлі між Україною та ЄС

3. КРИТЕРІЇ РОЗШИРЕННЯ І ПОГЛИБЛЕННЯ ЄВРОПЕЙСЬКОЇ ЕКОНОМІЧНОЇ ІНТЕГРАЦІЇ ТА УКРАЇНА

3.1. Перспективи розширення ЄС 

3.2. Виработка Україною стратегії вступу до ЄС 
Висновки

Література

Вступ

Сучасні тенденції світового розвитку ставлять перед Україною нові проблеми та потребують від неї активної участі в їх рішенні. 

Характерною рисою сучасного світового соціально-економічного розвитку є бурхлива динаміка інтеграційних процесів у світі та Європі зокрема. При цьому навіть ті країни, які не входять до складу інтеграційних об’єднань, неминуче відчувають на собі їх відчутний вплив. На європейському континенті таким інтеграційним угрупованням є Європейський Союз, розширення якого приведе до того, що за 3-5 років Україна матиме з Євросоюзом спільний кордон. Це відкриє нові можливості для поглиблення співпраці, та водночас і змусить відповідати на нові виклики. 

Європейська інтеграція - це магіст​ральний напрям розвитку континенту, який визначить як ситуацію в самій Європі в третьому тисячолітті, так і її місце у світі. Від часу свого заснування 1957 року Європейський Союз посту​пово перетворився на один з найпо​тужніших фінансово-економічних і по​літичних центрів світу, ключовий ком​понент новостворюваної архітектури європейської безпеки, ядро системи європейських цінностей і стандартів.

Європейська інтеграція і членство в Європейському Союзі є стратегічною метою України тому, що це є найкращим способом реалізації національних інтересів,  побудови економічно розвинутої і демократичної держави, зміцнення позицій у світовій системі міжнародних відносин.

Для України європейська інтеграція - це шлях модернізації економіки, подолання технологічної відсталості, залучення іноземних інвестицій і новітніх технологій, створення нових робочих місць, підвищення конкурентної спро​можності вітчизняного товаровироб​ника, вихід на світові ринки,  насам​перед на ринок ЄС.
В роботі викладені найголовніші міркування й аргументи на користь європейської інтеграції України та пропозиції щодо наступних першочергових ініціатив з боку нашої країни.

Метою роботи є дослідження економічної співпраці України з країнами Західної Європи та інтеграція України до ЄС.

У роботі відповідно до даної мети поставлені наступні задачі:

· розкрити основні напрями співпраці і шляхи інтеграції України до ЄС;

· дати характеристику  сучасного стану зовнішньоторгівельного обороту України з країнами ЄС;

· проаналізувати динаміку розвитку зовнішньоторгівельних зв'язків;

· Намітити основні шляхи, дати рекомендації щодо вдосконалення економічної співпраці, визначити першочергові цілі на шляху інтеграції України до ЄС.

1. ІНСТИТУЦІЙНО-ПРАВОВІ ОСНОВИ ЕКОНОМІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА
1.1. Основні етапи співробітництва України з ЄС
Основи економічного співробітництва між Україною і ЄС визначаються цілою низкою угод та інших документів, прий​нятих як на двосторонньому рівні, так і кожною зі сторін окремо.

На Україну як республіку колишнього Радянського Союзу цілком поши​рювалися положення Угоди про торгівлю та співробітництво між ЄС і СРСР, підписаної у грудні 1989 р. Дану Угоду, термін дії якої становив 10 років, бу​ло зорієнтовано на розвиток взаємного співробітництва в цілому ряді галузей економіки, важливих і для українського народного господарства: вугільній промисловості, сільському господарстві, захисті довкілля, електроенергетиці, секторі послуг тощо. В Угоді підкреслювалося, що економічне співробіт​ництво будуватиметься на принципах рівності, недискримінації та обопіль​ності, і вона розглядалася як передумова не тільки розвитку торгівлі, а й над​ходження західних інвестицій та створення спільних підприємств на території СРСР. Після розпаду в 1991 р. СРСР цю Угоду було трансформовано у дво​сторонні угоди на основі обміну відповідними листами, які з часом замінено угодами про партнерство та співробітництво.

У червні 1994 р. Україна і ЄС підписали Угоду про партнерство та спів​робітництво, яка набрала сили 1 березня 1998 р.1 Угода визначає 28 сфер, у яких ЄС та Україна прагнуть розширити взаємну співпрацю: промислове співробітництво; сприяння інвестиціям та їхній захист; державні закупівлі; стандарти та оцінка відповідності (сертифікація); добувна промисловість та виробництво сировини; наука та технології; освіта та професійна підготовка; сільське господарство; енергетика; використання атомної енергії в цивільних цілях; довкілля; транспорт; космічна промисловість; поштовий зв'язок та телекомунікації; фінансові послуги; боротьба з «відмиванням» грошей; грошово-кредитна політика; регіональний розвиток, включаючи контакти на регіо​нальному рівні; співпраця в соціальній сфері (охорона здоров'я та безпека, зайнятість та соціальний захист); туризм; малі та середні підприємства; інформація та зв'язок; захист споживачів; митна справа; статистика; економіка; боротьба з наркотиками; культура [1].

Сторони Угоди надали одна одній режим найбільшого сприяння, причо​му такий режим може характеризуватися певними винятками, а саме: винят​ки, пов'язані з участю в митних союзах та зонах вільної торгівлі; привілеї, що надаються окремим країнам згідно з правилами COT, а також відповідно до міжнародних домовленостей на користь країн, що розвиваються.

Сторони зобов'язалися забезпечити свободу транзиту через свою терито​рію товарів, що надходять із митної території іншої сторони. Україна, зокре​ма, мала звільнити від податку на імпорт та імпортного мита товари, що вво​зяться на її територію тимчасово. Передбачалося скасування кількісних об​межень імпорту з ЄС в Україну та з України в ЄС. Водночас ст. 22 застерегла можливість запровадження таких обмежень у трьох випадках, а саме:

•  за умови необхідності захистити власні економічні інтереси;

•  у торгівлі виробами з текстилю та одягом;

•  у торгівлі сталлю.

Сторони взяли на себе зобов'язання не встановлювати податки та інші збори на товари, що імпортуються з території однієї сторони на територію іншої, у більшому розмірі, ніж на аналогічні вітчизняні вироби. Йдеться про поширення національного режиму на підприємців кожної зі сторін Угоди. Сторони зобов'язалися вести торгівлю на основі ринкових цін, усіляко за​безпечувати реалізацію принципу ринкового ціноутворення у взаємних від​носинах. Угода підтвердила право сторін застосовувати антидемпінгові та компенсаційні заходи згідно зі ст. VI ГАТТ та багатосторонніми угодами, що обговорювалися ще під час Токійського раунду багатосторонніх торго​вельних переговорів. Угода містить також перелік класичних (у контексті ГАТТ) винятків із режиму вільної торгівлі, які зумовлені міркуваннями за​хисту суспільної моралі, безпеки, збереження природних ресурсів, захисту національних скарбів тощо. Положення Угоди не поширюються на товари, які належать до розділів 50—63 Комбінованої товарної номенклатури (тек​стильні товари, одяг).

У межах положень, які регулюють співробітництво сторін у галузі взаєм​ного створення умов для виробничо-комерційної діяльності та інвестицій для підприємців України і ЄС, Україна взяла на себе такі зобов'язання:

а)  щодо умов створення компаній ЄС на території України — надавати національний режим або найсприятливіший режим серед тих, які надаються компаніям інших країн, причому надання такого режиму має передбачатися національним законодавством та іншими нормативними актами, які регулю​ють діяльність компаній;

б) щодо умов виробничо-комерційної діяльності філій та відділень ком​паній країн—членів ЄС — надавати національний режим (або найсприятли​віший серед чинних в Україні) філіям та відділенням, створеним починаючи з 1 березня 1998 р.

Ці зобов'язання не поширюються або поширюються частково на створення (але не функціонування) компаній, які надають фінансові та телекому​нікаційні послуги, послуги у сфері операцій з нерухомим майном і природни​ми ресурсами (включаючи земельні ресурси та сільське господарство, рибаль​ство) та певні професійні послуги. Зобов'язання України не стосуються послуг повітряного та морського транспорту, внутрішнього водного транспорту (за певними винятками) [2].

Угода зобов'язала Україну забезпечити можливість здійснення між рези​дентами України та ЄС будь-яких платежів у вільно конвертованій валюті, які пов'язані з передбаченим Угодою пересуванням товарів, осіб та наданням по​слуг. Україна також має забезпечити свободу руху капіталу, коли йдеться про прямі інвестиції в компанії, створені згідно з законами країни місцеперебу​вання, та інвестиції, що здійснюються відповідно до Угоди про партнерство та співробітництво.

Сторони домовилися усувати умови, які обмежують конкуренцію. Уго​да передбачила зобов'язання України вдосконалити законодавство про за​хист інтелектуальної, промислової та комерційної власності. Україна зобо​в'язалася надати ЄС у галузі прав інтелектуальної власності режим, не гірший порівняно з тим, який надається будь-якій іншій країні на основі двосторон​ніх угод. Водночас дане положення не поширюється на привілеї, які надає Ук​раїна третім країнам на взаємній основі, або преференції, що їх отримали ко​лишні радянські республіки.

Угода про партнерство та співробітництво доповнюється іншими угода​ми. Ці угоди окремо регулюють торгівлю текстилем та сталлю і фактично зво​дилися до добровільного обмеження експорту України до ЄС шляхом уста​новлення квот. Парафовані дві угоди про співробітництво в ядерній сфері. Розробляється угода про науково-технічне співробітництво. Планується по​чати консультації щодо угоди про торгівлю ядерними матеріалами. У грудні 2000 р. Україна і Європейський Союз підписали Угоду про торгівлю текстиль​ною продукцією (2000—2002 pp.), яка скасовує кількісні обмеження.

1.2. Пріоритети, принципи та основи економічного співробітництва Украї​ни з ЄС

Пріоритети, принципи та основи економічного співробітництва Украї​ни з ЄС сформульовані у відповідних актах Президента, уряду та Верховної Ради України. Так, у 1993 р. Верховна Рада України ухвалила постанову «Про основні напрями зовнішньої політики України», де вказано, що «пер​спективною метою зовнішньої політики є членство України у Європейських співтовариствах... З метою підтримки стабільних відносин з Європейськими співтовариствами Україна укладе з ними Угоду про партнерство та співро​бітництво, здійснення якої стане першим етапом просування до асоційова​ного, а згодом — до повного її членства у цій організації». В Указі Президен​та України «Про затвердження Стратегії інтеграції України до Європей​ського Союзу» (1998 р.) формулювалися основні напрями співпраці України з ЄС. Курс на розвиток інтеграції з ЄС було визначено як пріоритетний для України і в посланні Президента України до Верховної Ради «Стратегія еко​номічної та соціальної політики на 2000—2004 pp.», Програмі діяльності Кабінету Міністрів України «Реформи заради добробуту», запропонованих у 2000 р.
Послання Президента України до Верховної Ради України «Про внутрішнє і зовнішнє становище України у 2000 році» містить спеціальний розділ «Україна і Європейський Союз», де наголос зроблено на інтенсифікації прак​тичної реалізації домовленостей між Україною і Європейським Союзом, роз​робці разом з Євросоюзом заходів, які має здійснити Україна для формуван​ня умов створення зони вільної торгівлі з ЄС [3].

В офіційних документах ЄС, принаймні до 2000 p., не висловлювалася точка зору щодо членства України в цій організації. Спільна позиція країн ЄС відносно України зводилася до підтримки розвитку в ній демократії, еконо​мічних реформ, поглиблення економічної взаємодії.

Серед основних рішень та документів ЄС щодо України слід назвати:

•  надання Україні з 1 січня 1993 р. переваг Генералізованої схеми префе​ренцій;

•  затвердження Стратегії ЄС щодо України у квітні 1994 p.;

•  прийняття «Спільної позиції щодо України» 28 листопада 1994 p.;

•  прийняття «Декларації Європейського Союзу стосовно України» у травні 1996 p.;

• заяву ЄС про визнання за Україною статусу країни з перехідною економікою у червні 1996 p.;

•  прийняття Радою Міністрів ЄС 6 грудня 1996 р. Плану дій щодо України.

Прийнята в Гельсінкі 1999 р. Спільна стратегія Європейського Союзу щодо України не містить положень про можливість вступу України до ЄС хо​ча б на правах асоційованого члена, однак у ній зафіксовано згоду членів ЄС внести відповідні зміни до Стратегії за умови певних позитивних зрушень у соціально-економічному розвитку України. При цьому Європейський Союз має вивчити умови, за яких можливе створення зони вільної торгівлі ЄС — Україна. У Стратегії є також нове положення про підтримку співпраці сторін у контексті розширення ЄС2.

Принципове значення для подальшого розвитку економічних взаємин має ухвалена Радою Міністрів ЄС 9 жовтня 2000 р. постанова про вилучення України з переліку країн із неринковою економікою та поширення на імпорт із неї (у рамках антидемпінгових розслідувань ЄС) порядку визначення «нор​мальної вартості» згідно з правилами, які застосовуються щодо країн з рин​ковою економікою [4].

Таким чином, центральне місце в загальній інституційно-правовій сис​темі економічної співпраці України і ЄС належить Угоді про партнерство та співробітництво. Що ж до можливого членства України в ЄС, то позиції сто​рін мають асиметричний характер, зумовлений головним чином довготрива​лою соціально-економічною кризою та повільним перебігом економічних пе​ретворень в Україні.
2. РОЗВИТОК ОСНОВНИХ ФОРМ ЕКОНОМІЧНОГО СПІВРОБІТНИЦТВА МІЖ УКРАЇНОЮ І ЄС
2.1. Провідні форми економічного співробітництва України та ЄС

Провідними формами економічного спів​робітництва між Україною і ЄС є торгів​ля, інвестиційна діяльність та технічна допомога. Торгівлі належить центральне місце в загальній системі економічної взаємодії.

У 90-ті роки відбулися значні структурні зміни в зовнішній торгівлі Ук​раїни. Питома вага країн ЄС у період з 1994 до 2000 pp. зросла: в експорті України з 9,0 % до 16,2 %, в імпорті — з 13,3 % до 20,6 % (табл. 2.1). Разом з тим ці показники були значно меншими, ніж у середньому по СНД (обидва показ​ники — понад 26 %).

Таблиця 2.1
Зовнішня торгівля товарами України та країн — членів ЄС у 1996—2000 pp.

(млн дол. США)

	Країна
	Експорт
	Імпорт

	
	1996
	2000
	2004
	1996
	2000
	2004

	Всього по ЄС
	1596,4
	2119,3
	2354,4
	2769,0
	3170,5
	2881,2

	Австрія
	101,5
	135,2
	163,6
	175,5
	193,8
	185,1

	Бельгія
	78,3
	86,0
	106,5
	124,8
	138,5
	134,7

	Греція
	96,9
	59,9
	48,1
	59,6
	34,1
	38,5

	Данія
	6,6
	37,3
	24,7
	67,7
	75,9
	68,2

	Ірландія
	64,4
	82,3
	27,2
	52,5
	37,3
	25,7

	Іспанія
	90,2
	131,3
	162,9
	57,0
	80,3
	100,2

	Італія
	344,6
	550,2
	638,9
	341,8
	408,6
	346,0

	Люксембург
	0,2
	4,1
	1,4
	10,9
	4,7
	8,9

	Нідерланди
	99,7
	117,7
	138,0
	197,8
	161,5
	146,6

	Німеччина
	421,9
	638,7
	741,4
	1068,7
	1263,6
	1134,4

	Португалія
	11,3
	16,1
	20,1
	2,9
	3,5
	7,7

	Сполучене Королівство
	135,9
	108,0
	137,6
	201,5
	204,7
	202,8

	Фінляндія
	22,1
	26,2
	24,0
	96,3
	114,9
	95,9

	Франція
	111,1
	118,9
	111,7
	245,1
	300,2
	236,1

	Швеція
	11,7
	7,4
	8,3
	66,9
	148,9
	150,4


Основними торговельними партнерами України серед країн ЄС у 90-ті ро​ки були Німеччина, Італія, Франція, Австрія, Іспанія, найменші обсяги торгівлі зафіксовано з Люксембургом, Бельгією, Швецією. При цьому характерною ри​сою експорту України в ЄС була його надмірна концентрація до двох країн — Німеччини та Італії (59 % у 2000 р.)- Від'ємне сальдо торгівлі України з ЄС по​стійно зростало — з 502,20 млн дол. СШАв 1994 р. до 1881,13 млн дол. СШАв 1997 р. Лише 1998 р. воно скоротилося до 1199,26 млн дол. США, а у 2000 р. склало 526,8 млн дол. США.

Зрушення в товарній структурі торгівлі України з ЄС були незначними: в імпорті переважали машини та обладнання, в експорті — хімічні продукти та інші товари з низьким рівнем доданої вартості. Так, в останні роки на про​дукцію чорної металургії припадало 15—20 % сукупного експорту України до ЄС, на текстиль, мінеральні та інші продукти — 58—64 %, тоді як на ма​шини та устаткування — лише 6—8 %. Причому питома вага останньої то​варної групи має стійку тенденцію до зниження.

Збільшенню експорту з України в ЄС та позитивним зрушенням у його структурі перешкоджають повільні структурні зміни в національній еконо​міці, «тінізація» зовнішньої торгівлі, невисокий рівень конкурентоспромож​ності українських товарів, наявність обмежень із боку ЄС у «чутливих» галу​зях (чорна металургія, легка промисловість, сільське господарство) [5].

Таким чином, товарний обмін між Україною і ЄС відбувається переваж​но на міжгалузевій основі, що суттєво зменшує матеріальну базу реальної економічної інтеграції.

На сьогодні ЄС є найбільшим іноземним інвестором в Україні, який ін​вестує більше, ніж США та Росія разом. За даними Держкомстату України, на 01.01.2001 р. загальний обсяг прямих іноземних інвестицій з країн — чле​нів ЄС становив 1415,7 млн дол. США. Хоча у 2000 р. цей обсяг значно зріс, на початок січня 2001 р. питома вага країн ЄС зменшилася до 36,6 %. Капі​таловкладення з країн ЄС здійснені у 2108 підприємств України (табл. 2.2).

Із прямих іноземних інвестицій, що надійшли в економіку України з кра​їн — членів ЄС, найбільші обсяги до 1998 р. вклали нерезиденти з Нідерлан​дів — 10,4 %, Німеччини — 8,9 %, Великої Британії — 7,3 %. Найбільший ін​терес європейських інвесторів викликають такі галузі економіки України, як: харчова промисловість — 241,2 млн дол. США (14,5 % загального обсягу), вну​трішня торгівля — 119,7 млн (7,2 %), хімічна та нафтохімічна промисловість — 81,8 млн (4,9 %), машинобудування та металообробка — 63,2 млн (3,8 %), фі​нанси, кредит, страхування, пенсійне забезпечення — 52,7 млн (3,2 %), будів​ництво і промисловість будівельних матеріалів — 45,6 млн дол. США (2,7 %).

2.2. Структура торгівлі між Україною та ЄС

При заснуванні українських компаній на своїй території ЄС надає Ук​раїні статус найбільшого сприяння, тобто відкрити українську компанію на території Європейського Союзу так само легко, як і компанію більшості ін​ших країн. Будучи заснованою, українська компанія отримує національний режим; вона має підпорядкувати свою діяльність тим самим правилам, що й компанії ЄС. Україна встановлює дещо інші правила діяльності для компаній ЄС. Коли такі компанії відкривають свій бізнес в Україні, вони можуть на власний розсуд обрати національний статус (керуватися правилами, встанов​леними для українських компаній) або статус найбільшого сприяння (керува​тися правилами, встановленими для іноземних компаній) — залежно від то​го, які умови є вигіднішими. Але в деяких галузях можливість такого вибору не надається, і режим, що пропонується іншим іноземним компаніям, автома​тично встановлюється і для компаній ЄС.

Таблиця 2.2

Сукупний обсяг прямих інвестицій в Україну і країн ЄС (млн дол. США)

	Країна
	01.01.1995
	01.01.2004
	01.01.2004

	Всього по ЄС
	220,4
	809,1
	1415,7

	Австрія
	8,2
	44,8
	126,3

	Бельгія
	5,7
	17,2
	23,3

	Греція
	4,1
	14,7
	25,3

	Данія
	0,7
	6,0
	10,9

	Ірландія
	14,2
	42,5
	94,0

	Іспанія
	12,2
	16,7
	29,1

	Італія
	14,6
	51,5
	72,3

	Люксембург
	0,3
	7,05
	10,7

	Нідерланди
	11,8
	213,1
	361,8

	Німеччина
	101,3
	179,2
	237,9

	Португалія
	....
	0,05
	0,9

	Сполучене Королівство
	33,8
	151,4
	299,4

	Фінляндія
	0,3
	6,0
	8,9

	Франція
	9,6
	18,1
	40,9

	Швеція
	3,6
	40,8
	74,0


За багатьма відносними та навіть абсолютними показниками іноземних інвестицій Україна посідає одне з останніх місць серед країн Центральної та Східної Європи. Основними причинами невисокої активності іноземного ка​піталу, у тому числі з країн ЄС, є несприятливий інвестиційний клімат у країні.

Обсяги технічної допомоги ЄС Україні до 1997 р. теж мали тенденцію до зростання (табл. 2.3). У цей період Україна була другим після Росії реципієнтом технічної допомоги ЄС серед колишніх радянських республік. Однак від 1998 р. обсяги допомоги постійно знижуються [6].

Таблиця 2.3
Обсяги міжнародної технічної допомоги, яка надійшла в Україну з країн — членів ЄС (млн дол. США)

	Країна
	1998
	2000
	2002
	2004

	Всього по ЄС
	154,6
	152,5
	130,1
	115,6

	Нідерланди
	8,6
	8,6
	8,5
	3,9

	Німеччина
	17,1
	17,1
	10,1
	3,7

	Сполучене Королівство
	33,2
	30,7
	15,0
	7,2

	Франція
	2,1
	1,3
	
	

	Швеція
	2,6
	2,5
	2,9
	5,8

	Європейська комісія (TACIS)
	91,0
	92,3
	93,6
	95,0


Пріоритетами Програми TACIS є ядерна безпека та захист довкілля (26,4 %), реструктуризація держпідприємств та розвиток приватного сектора (19,1). реформа державного управління, соціальної сфери та освіти (9,6), сіль​ське господарство (10,8), енергетика (11,2), транспорт (8,6), консультації з еко​номічної політики (5,4), телекомунікації (3.6 %).

За Програмою фінансується також ціла низка рамкових програм, серед яких:

•  Європейська експертна програма — надає консультації українським державним установам;

•  INTAS — сприяє реалізації спільних із Західною Європою науково-дос​лідних проектів;

• Бангкоцький механізм TACIS/ЄБРР — використовується для фінансу​вання технічного співробітництва, спрямованого на сприяння в підго​товці та залученні інвестицій ЄБРР;

•  Програма сприяння демократії;

•  LIEN — сприяє розвиткові неурядових організацій у соціальній сфері для підтримки вразливих груп населення;

•  Поріднені міста — поєднує міста України та Європейського Союзу;

•  ТЕМПУС — заохочує обмін між вищими навчальними закладами Ук​раїни та ЄС;
•  BISTRO — надає гранти для швидкого впровадження малих проектів у межах індикативних програм;

•  Програма підвищення ефективності менеджменту — забезпечує органі​зацію стажування українських менеджерів у ЄС.

У 1999 р. Європейський Союз ухвалив рішення щодо продовження фі​нансування України за Програмою TACIS і у 2001—2005 pp.
3. КРИТЕРІЇ РОЗШИРЕННЯ І ПОГЛИБЛЕННЯ ЄВРОПЕЙСЬКОЇ ЕКОНОМІЧНОЇ ІНТЕГРАЦІЇ ТА УКРАЇНА
3.1. Перспективи розширення ЄС 

У 90-х роках минулого століття перед ЄС уперше реально постала перспектива збільшення кількості держав-членів за ра​хунок країн Центральної та Східної Єв​ропи. Після розпаду Радянського Союзу в Європі виникли два центри економічного й політичного тяжіння: Європейський Союз та Росія. При цьому переваж​на частина центрально- та східноєвропейських країн поставила собі за мету приєднатися до ЄС.

Умови прийняття країн Центральної та Східної Європи до ЄС були сформульовані Європейським Союзом у Копенгагені у червні 1993 р. і діста​ли назву «копенгагенські критерії». Політичні критерії передбачають стабіль​ність інституцій, які забезпечують демократію, верховенство закону, права людини та захист інтересів національних меншин. Юридичні критерії врахо​вують спроможність взяти на себе в повному обсязі зобов'язання, пов'язані з членством у ЄС, включаючи відданість цілям політичного, економічного та монетарного союзу [7].

Економічні критерії вступу країн субрегіону до Європейського Союзу пе​редбачають наявність таких умов:

•  встановлення рівноваги між попитом і пропозицією внаслідок взаємо​дії ринкових сил;

• лібералізація цін та торгівлі;

•  відсутність суттєвих бар'єрів, які обмежують вступ у ринок (створення нових фірм) та вихід із нього (банкрутство);

•  національна юридична система, що регулює права власності; реаліза​ція законів та контрактних зобов'язань може бути забезпечена в при​мусовому порядку;

• макроекономічна стабільність, складником якої є стабільність цін, державних фінансів та балансу зовнішніх розрахунків;

• наявність широкого консенсусу щодо ключових складників та цілей економічної політики;
• достатній рівень розвитку фінансового сектора, здатного перетворю​вати заощадження на інвестиції у виробництво;

• спроможність конкурувати та витримати тиск ринкових сил на внут​рішньому ринку Європейського Союзу;

• наявність функціонуючої ринкової економіки, рівень стабільності якої достатній для того, щоб економічні агенти ухвалювали рішення в пе​редбачуваному середовищі;

• достатня кількість за прийнятними цінами фізичного та людського ка​піталу, включаючи інфраструктуру (постачання енергії, телекомуніка​ції, транспорт тощо), досить високий потенціал освіти, науки;

• вплив держави та чинного законодавства на конкурентоспроможність засобами торговельної політики, шляхом проведення відповідної по​літики в галузі конкуренції та надання державної допомоги середнім та малим підприємствам тощо;

• достатні рівень та динаміка торговельної інтеграції країни з Союзом до вступу (враховуються обсяги та структура торгівлі з країнами — членами Союзу);

• питома вага малих фірм (малі фірми швидше отримують позитивні здо​бутки від поліпшення доступу до ринку, а великі фірми меншою мірою спроможні адаптуватися до нових умов).

Аналіз соціально-економічного розвитку України в 90-ті роки показує, що практично за всіма параметрами оцінки готовності приєднатися до Євро​пейського Союзу країна мала одні з найгірших показників у Центральній та Східній Європі. В Україні за 10 років незалежності не вдалося провести ефек​тивні реформи, глибока криза охопила практично всі сфери суспільства. Біль​ше того, за рівнем соціально-економічного розвитку Україна почала суттєво відставати від багатьох країн субрегіону, а за оцінками конкурентоспромож​ності національної економіки посідала останні місця не тільки серед євро​пейських країн, а й порівняно з багатьма країнами, що розвиваються. Від​сутність громадського консенсусу щодо напрямів та темпів соціально-еконо​мічних реформ, практично стабільно неефективна діяльність урядів суттєво віддаляє перспективу не тільки повного, але й асоційованого членства Украї​ни в ЄС. Очевидно, що тільки послідовні, глибокі та рішучі реформи можуть змінити цю тенденцію кардинально.

У 1998 р. країни Європейського Союзу ухвалили рішення про поглиблен​ня економічної інтеграції та перехід до створення Європейського економіч​ного та валютного союзу. У 1992 р. у Маастрихті були сформульовані основні вимоги до країн — членів ЄС, які бажають приєднатися до Європейського ва​лютного союзу («маастрихтські критерії»).

Маастрихтські критерії валютної конвергенції країн ЄС передбачають:

• стабільність цін: середній річний рівень інфляції в окремій країні не має перевищувати відповідний рівень трьох країн ЄС із найкращими по​казниками і в цілому не може бути вищий за 1,5 %;

• «бездефіцитність бюджету»: внутрішній борг окремої країни не пере​вищує 60 % ВНП, а зовнішній — 3 %;

• збалансованість процентних ставок: їхній середній річний рівень в ок​ремій країні не має перевищувати відповідний рівень країн ЄС із кра​щими показниками і в цілому не може бути вищий за 20 %;

• стабільність валютних курсів: валюта окремих країн не девальвується без згоди інших країн-учасниць і має відповідати нормам ЄС.

Зважаючи на це, в Україні потрібно якнайшвидше розробити стра​тегію подальшого політико-економічного розвитку, яка має включати сформовану політику зовнішніх відносин, скориговану на неї політику економічного розвитку та соціальну політику, яка базуватиметься на перших двох. Нинішня ж стратегія має фрагментарний характер: ши​роко декларуючи курс на інтеграцію у ЄС, не ставляться конкретні пла​ни стосовно виконання Копенгагенських економічних нормативів, без виконання яких, згідно з діючою правовою базою ЄС, Україна просто не може туди вступити. Причому перед декларуванням такого курсу не було детально розраховано його ефективності в економічному вира​женні. Далі, навіть задекларувавши його, влада одночасно робила кроки для інтеграції до ЄЕП, що при запропонованій російськими екс​пертами нормативній базі [2] дуже ускладнює й так проблемну інтег​рацію до Європейського співтовариства.

3.2. Виработка Україною стратегії вступу до ЄС 

Проблематиці геополітичних векторів розвитку країни відводиться чимало уваги у працях вітчизняних науковців та представників влади, але й досі не запропоновано чіткої стратегії політико-економічного розвитку країни. Це гальмує розвиток її економіки і, як наслідок, нега​тивно відображається на добробуті населення. Варто виділити праці та виступи В.Пинзеника, В.Ющенка, Г.Білоруса, С.Терьохіна, В.Філіпчука та С.Сушка.

Для визначення стратегії подальшого політико-економічного роз​витку країни було досліджено можливі напрями її розвитку. Перший з них — широко задекларований владою курс на інтеграцію до Євро​пейського Союзу (ЄС). Одразу ж виникає питання: про який рівень інтеграції йдеться? Згідно з постулатами теорії та практики еко​номічної інтеграції її можна розділити на чотири основних етапи [2]:

1)   Зона вільної торгівлі (ЗВТ). ЗВТ — це торговий режим між двома чи більше країнами, за умовами якого скасовуються митні збо​ри та тарифи при імпорті товарів походженням із цих країн.

2)   Митний союз (МС). Тут режим вільної торгівлі розповсюджується не лише на товари походженням із країн, що йо​го застосовують, а на всі товари, що знаходяться на те​риторії будь-якої країни-члена, незалежно від їх поход​ження. За умов МС країни-члени відмовляються від власної митної політики та зовнішнього тарифу: встановлюється єдиний митний тариф у торгівлі країн МС з третіми країнами. Товари з третіх країн мають вільний обіг на усій території МС, якщо стосовно них виконані митні формальності та сплачені митні збори і тарифи при перетині єдиного митного кордону МС. Країни-члени МС вже не є у міжнародних торговельних відносинах самостійними суб'єктами, вони втрачають частку свого національного суверенітету.

3) Спільний ринок (СР). У його рамках запроваджується вільне пересування як товарів і послуг, так і головних факторів виробництва — капіталу та робочої сили. Причому свобода пересування робочої сили — це впровадження умов, за яких кожен з громадян країн-членів СР має рівні умови щодо найму на роботу в будь-якій країні, соціаль​ного захисту тощо. Ці так звані чотири фундаментальних свободи пе​редбачають відмову країн СР від ще більшої частки власного суве​ренітету та запровадження цілого ряду спільних політик (не лише мит​ної чи комерційної, а й конкурентної, антимонопольної, сільськогоспо​дарської, соціальної, захисту навколишнього середовища тощо). Ці свободи часто ще називають чотири свободи ЄС, оскільки практично вони запроваджені лише у Євросоюзі [10].

4)   Економічний та монетарний союз (ЕМС). При його запровад​женні країни відмовляються від однієї з найсуттєвіших ознак суве​ренітету— власної грошової одиниці, запроваджують єдину монетарну політику, приймають зобов'язання у сфері бюджетної політики тощо.

Максимальним завданням інтеграції України до ЄС у середньост-роковій перспективі (10-15 років) є досягнення рівня спільного ринку. Він, у перспективі, надасть Україні як певні вигоди, так і втрати.

Основними позитивами спільного з ЄС ринку с:

□ вільний перетин кордону з країнами ЄС для громадян;

□ можливість отримання коштів з бюджету ЄС на певні цільові потреби;

□ підвищення якості товарів та послуг до стандартів ЄС;

□ здешевлення    банківських    кредитів    для    населення    та промисловості;

□ підвищення рівня оплати праці для громадян;

□ зменшення тіньового сектору та реалізація європейських пра​вових норм;

□ можливість легального працевлаштування за кордоном. 
Потенційними недоліками такої інтеграції є:

□   подорожчання товарів та послуг до європейського рівня;

□ втрата більшої частини національного виробництва, оскільки більшістю вітчизняних підприємств не виконуються норми ЄС щодо виробництва промислової продукції;

□ необхідність зниження середньозваженого митного тарифу, оскільки єдиний зовнішній митний тариф ЄС значно нижчий, ніж се​редньозважений український;

□ країни-кандидати у члени ЄС повинні відмовитися від кількісних обмежень імпорту, оскільки в ЄС їх застосування має винятковий ха​рактер. Навпаки, третім країнам час від часу надаються пільгові квоти на імпорт за зниженими митними ставками тих товарів, у яких Євросо-юз відчуває тимчасову нестачу. Втрата незалежної зовнішньоеко​номічної та митної політики;

□ потенційне витіснення вітчизняних виробників та фінансових інституцій з вітчизняного ринку більш конкурентоспроможними за​кордонними установами.

Порівняння цих критеріїв з параметрами розвитку України має на сучас​ному етапі переважно теоретичний характер. Водночас ці критерії можуть розглядатися і з суто практичного погляду як певні орієнтири для макроеко-номічної стабілізації в Україні, розвитку її грошово-кредитної та валютної сфер.

Наведені макроекономічні показники свідчать про невисокий рівень еко​номічного розвитку України в цілому, зниження обсягу ВВП, невелику част​ку країн ЄС в експорті України та відносно низький рівень прямих іноземних інвестицій. За цими показниками Україна суттєво відстає не тільки від країн ЄС, а й від країн Центральної та Східної Європи. Кардинальна зміна якісних та кількісних показників соціально-економічного розвитку України є голов​ною передумовою приєднання країни до Європейського Союзу.
Висновки

Наведені макроекономічні показники свідчать про невисокий рівень еко​номічного розвитку України в цілому, зниження обсягу ВВП, невелику част​ку країн ЄС в експорті України та відносно низький рівень прямих іноземних інвестицій. За цими показниками Україна суттєво відстає не тільки від країн ЄС, а й від країн Центральної та Східної Європи. Кардинальна зміна якісних та кількісних показників соціально-економічного розвитку України є голов​ною передумовою приєднання країни до Європейського Союзу.

На шляху інтеграції до ЄС Україні потрібно подолати чимало пере​шкод. По-перше, отримати статус країни з ринковою економікою. По-друге, вступити до COT. По-третє, виконати Копенгагенські нормативи для країн-претендентів на вступ до ЄС. По-четверте, отримати статус правової країни. Виконання всіх цих вимог — справа не одного чи кількох років, навіть за умови цілеспрямованої та важкої роботи.

Для прикладу, на 01.04.2005 в економіку України залучено 8,8 млрд. дол. іноземних інвестицій, тоді як на 1.01.2002 в економіку Польщі було залучено 58 833,5 млн. дол. У Польщі середній рівень за​робітної плати становить 504 дол. на місяць (у секторі фінансових по​слуг— 898 дол.), тоді як в Україні на 01.01.2004 — 94,3 дол. США.

І навіть після виконання перелічених вимог відсутня гарантія, що Україну до ЄС приймуть. Важливою проблемою тут може стати чи​сельність населення країни. На думку багатьох європейців, якщо 7-мільйонну Болгарію ЄС ще витримає, то 47-мільйонну Україну з її низьким рівнем життя та значними соціальними потребами — навряд.

І все ж таки шанси на інтеграцію в України є. Вона потрібна Європі з суб'єктивних міркувань — з огляду на її природногеографічне розта​шування та як значний потенційний ринок збуту продукції ЄС. Однак для цього потрібно змінити нинішній мінливий політичний курс та швидкими темпами впроваджувати економічні реформи.

При обранні політико-економічного курсу на інтеграцію до ЄС слід також зважати на пануючу та таку, що настала після провалу на голо​суванні у Франції та Голландії щодо Євроконституції, кризу. Причиною її стали три основні тенденції на європейському континенті:

□ принципове нерозуміння сучасного та перспективного розвитку ЄС;

□ нерозуміння ролі країн-учасниць, одночасно із втратою впливу раніше ключових держав;

□ природно негативна реакція на внутрішньополітичну ситуацію та політичне керування національних керівників.

Найбільш заспокійливим з точки зору прямолінійної політичної логіки видається легітимна можливість продовження функціонування Європейського Союзу в рамхах діючого Ніццького договору, положення якого повністю набрали юридичної чинності з 1 листопада 2004 року. Але над усіма чинниками європейського політичного процесу буде тяжіти гіркота надзвичай​ної сили політичної поразки, що спону​катиме до пошуку будь-якого ефектив​ного виходу із фактичного глухого кута.
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